career

@light+building

Wir bieten an

Position: AREA SALES MANAGER EXPORT
Firmenname/ Halle + Standnummer: LUNUX GmbH

Ansprechpartner fiir die Bewerbung: Herr Jansen

Kontaktdaten Ansprechpartner: karriere@lunux-lighting.com

Kontaktméglichkeiten wéhrend der
Light + Building:

Eintrittstermin: nachstmdglicher Termin

Vertragsart: Feste Anstellung |:| Abschlussarbeit
|:| Befristeter Vertrag |:| Praktikum
|:| Zeitarbeit |:| Werkstudent
|:| Ausbildung/ Lehre o0.4.
Freie Mitarbeiter/ Projektmitarbeit

Anstellungsart: Vollzeit |:| Teilzeit

Grad der Berufserfahrung: ohne Berufserfahrung

mit Berufserfahrung

L[]

mit Personalverantwortung

Aufgaben:

* develop existing customer relations

* active search for new potential customer in your area

* line up between headquarters in Germany and customers in your area

* built up and follow the project business with all relevant KPls

» you manage the customers and lead them to the expected turnover

Anforderungen:

+ solid commercial education and or equivalent working experience

» good knowledge of the languages spoken in the Sales Area (e.g. Scandinavia, East-Europe, Middle East, North Ai

» knowledge of German would be an asset

*» knowledge of common MS-Office packages

» motivated and organised  + knowledge about lighting would be an asset
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